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Key driver nella scelta dell’ortofrutta .
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Base: Totale campione (1.000 acquirenti di ortofrutta)
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Le strategie di risparmio in ortofrutta .

Acquisto prodotti in promozione
Acquisto prodotti di stagione
Evito gli sprechi

Acquisto prodotti sfusi

Faccio la lista della spesa
Acquisto confezioni famiglia
Acquisto prodotti MDD

Riduco le quantita

Acquisto prodotti no brand
Riduco l'acquisto di prodotti pronti
Cambio punto vendita

Non cerco risparmio
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Base: Totale campione (1.000 acquirenti di ortofrutta)



Produzione rispettosa ambiente
Di stagione

Locale /km O
Packaging reciclabile
Zero residui

Origine ltaliana
Biologica

Plastic free

Filiere tracciate
Confezioni antispreco
Diritti dei lavoratori
Sfuso

Salutistico

Regioni vocate

Che mi fa risparmiare
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Base: Totale campione (1.000 acquirenti di ortofrutta)

SGMARKETING

4B

...................................



o
SGMARKETING

FOOD STRATEGY

GRAZIE PER
LATTENZIONE
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